
第47回

末梢神経に直接“覚醒剤”を打ち続ける2011！
47 農業経営者 2011 年　3 月号

　

前
回
、
社
長
室
を
脊
髄
（
せ
き
ず
い
）、

現
場
を
末
梢
神
経
と
例
え
ま
し
た
。
社
長

室
が
現
場
の
声
を
吸
い
上
げ
て
、
僕
と
い

う
大
脳
の
判
断
を
仰
い
で
、
現
場
に
指
示

を
出
し
て
行
く
と
い
う
会
社
本
来
の
基
本

組
織
を
創
り
上
げ
て
い
こ
う
と
い
う
計
画

で
す
。
し
か
し
、
社
長
室
に
選
ば
れ
た
３

人
の
社
員
は
新
卒
５
年
・
３
年
・
２
年
目

の
全
員
20
代
の
女
子
で
す
。
人
材
が
い
な

い
と
言
え
ば
そ
れ
ま
で
で
す
が
、
５
年
後

の
社
長
室
を
考
え
た
時
に
、
辞
め
そ
う
も

な
い
社
員
を
ゼ
ロ
か
ら
叩
き
上
げ
る
た
め

と
い
う
言
い
訳
も
で
き
ま
す
か
ら
。

　

当
然
、
今
の
と
こ
ろ
全
く
機
能
し
て
い

ま
せ
ん
。
僕
の
出
し
た
指
示
を
脊
髄
が
理

解
で
き
な
い
の
で
す
か
ら
、
末
梢
神
経
ま

で
伝
わ
る
は
ず
が
あ
り
ま
せ
ん
。な
の
で
、

今
年
は
“
ど
こ
で
も
大
脳
大
活
躍
作
戦
”

を
実
施
中
で
す
。
飲
食
店
５
店
舗
・
八
百

屋
３
店
舗
（
２
店
舗
は
３
月
開
店
）・
惣

菜
屋
（
３
月
開
店
）・
ス
ー
パ
ー
卸
し
・

飲
食
卸
し
・
流
通
セ
ン
タ
ー
・
全
国
仕
入
・

都
内
仕
入
・
加
工
品
・
販
売
促
進
・
広
報
・

経
理
・
総
務
・
人
事
・
Ｂ
Ｂ
Ｑ
フ
ァ
ー
ム
・

農
業
生
産
法
人
２
社
の
都
合
23
人
の
現
場

リ
ー
ダ
ー
と
マ
ン
ツ
ー
マ
ン
の
打
ち
合
わ

せ
を
毎
週
し
て
、
具
体
的
な
問
題
点
を
聞

き
出
し
、
解
決
策
を
指
示
し
、
解
決
す
る

た
め
の
関
係
部
署
と
の
連
携
を
促
進
し
、

実
施
ま
で
の
ス
ケ
ジ
ュ
ー
ル
を
作
ら
せ
、

実
行
さ
せ
る
。
そ
し
て
、
途
中
経
過
を
報

告
さ
せ
、
新
た
な
指
示
を
出
す
。
要
は
全

部
僕
が
面
倒
を
見
る
と
い
う
こ
と
な
の
で

す
が
、
こ
の
作
戦
の
一
番
重
要
な
ポ
イ
ン

ト
は
“
結
果
は
必
ず
成
功
す
る
！
”
と
各

リ
ー
ダ
ー
が
思
い
込
め
る
よ
う
に
洗
脳
す

る
こ
と
で
す
。

　

し
か
し
、
必
ず
弊
害
は
あ
り
ま
す
。
作

戦
開
始
早
々
、
二
人
の
リ
ー
ダ
ー
が
僕
か

ら
掛
け
ら
れ
る
プ
レ
ッ
シ
ャ
ー
に
負
け
て
、

辞
め
て
い
き
ま
し
た
。
仕
事
を
自
由
に
任

せ
る
と
、
自
分
が
や
り
た
い
仕
事
や
得
意

な
仕
事
を
優
先
さ
せ
て
、
や
ら
な
け
れ
ば

な
ら
な
い
苦
手
な
仕
事
は
手
を
抜
き
ま
す
。

た
と
え
８
割
の
仕
事
を
完
璧
に
仕
上
げ
て

い
た
と
し
て
も
結
果
が
赤
字
な
ら
０
点
に

な
る
の
で
、
１
か
ら
10
ま
で
の
す
べ
て
の

仕
事
を
指
示
し
て
、
抜
け
て
い
る
仕
事
を

叱
責
し
て
い
ま
し
た
。
自
分
は
一
生
懸
命

に
仕
事
を
し
て
い
る
の
に
毎
日
叱
ら
れ
る

と
い
う
主
観
の
思
考
に
陥
り
、
結
果
自
分

を
正
当
化
し
て
辞
め
て
い
く
の
で
す
。

　

結
果
を
出
せ
な
い
リ
ー
ダ
ー
の
特
性
は

数
限
り
な
く
あ
り
ま
す
が
、
そ
の
う
ち
の

特
出
す
る
共
通
特
性
を
ご
紹
介
し
ま
す
の

で
参
考
に
し
て
く
だ
さ
い
。

 

「
や
れ
ば
で
き
る
こ
と
を
や
ら
な
い
で
、

で
き
そ
う
に
な
い
こ
と
に
挑
戦
し
た
が

る
」
─
─
。
例
え
ば
、
赤
字
の
店
舗
で
言

う
と
、
売
上
を
伸
ば
す
た
め
の
努
力
と
し

て
、
チ
ラ
シ
を
配
る
な
ど
し
て
余
計
に
経

費
を
増
や
し
て
い
ま
す
。
売
上
を
上
げ
る

と
い
う
努
力
は
能
力
に
よ
っ
て
結
果
に
大

差
が
出
ま
す
。
そ
れ
よ
り
も
無
駄
な
電
気

代
を
減
ら
す
な
ど
の
誰
で
も
で
き
る
努
力

を
し
て
、
経
費
を
節
減
さ
せ
る
こ
と
か
ら

始
め
れ
ば
良
い
の
に
、彼
ら
は
し
ま
せ
ん
。

 

「
リ
ー
ダ
ー
と
し
て
能
力
が
低
い
か
ら
、

個
人
戦
に
走
る
」
─
─
。
リ
ー
ダ
ー
な
の

に
チ
ー
ム
を
引
っ
張
れ
な
い
か
ら
自
ら
働

い
て
カ
バ
ー
し
よ
う
と
す
る
。
リ
ー
ダ
ー

は
動
く
こ
と
が
仕
事
で
は
な
く
、
動
か
す

こ
と
が
仕
事
に
な
り
ま
す
。
ま
ず
は
部
下

と
の
会
話
を
増
や
し
て
、
リ
ー
ダ
ー
と
し

て
望
ま
れ
る
仕
事
を
探
る
べ
き
で
す
。
そ

し
て
リ
ー
ダ
ー
に
し
か
で
き
な
い
仕
事
を

す
る
こ
と
で
部
下
と
の
信
頼
関
係
が
築
か

れ
て
、初
め
て
リ
ー
ダ
ー
に
な
る
の
で
す
。

 

「
足
り
な
い
要
因
は
自
ら
作
る
も
の
な
の

に
、
１
％
の
足
り
な
い
要
因
の
せ
い
に
し

て
あ
き
ら
め
る
」
─
─
。
時
間
が
無
い
・

人
が
い
な
い
・
部
下
の
能
力
が
低
い
・
予

算
が
低
い
・
場
所
が
無
い
・
関
連
部
署
が

協
力
し
な
い
…
…
そ
れ
ら
の
足
り
な
い
要

因
を
、
自
ら
補
っ
て
い
く
仕
事
が
現
場
リ

ー
ダ
ー
の
任
務
で
あ
る
こ
と
に
、
い
い
加

減
に
気
付
い
て
く
れ
よ
！

　

ま
あ
、
こ
ん
な
奴
ら
が
リ
ー
ダ
ー
の
会

社
で
結
果
を
出
せ
る
は
ず
が
あ
り
ま
せ

ん
。
彼
ら
が
１
を
聞
い
て
10
を
知
る
は
ず

が
あ
り
ま
せ
ん
が
、
繰
り
返
し
教
え
る
こ

と
で
、
脊
髄
反
射
（
条
件
反
射
）
が
で
き

る
よ
う
に
な
る
は
ず
で
す
。
僕
は
１
対
23

の
戦
い
に
今
年
い
っ
ぱ
い
は
負
け
ま
せ
ん

が
、延
長
戦
に
な
っ
て
し
ま
っ
た
時
に
は
、

精
根
尽
き
て
解
散
で
す
。


